
 

หน้า 1 

 วันท่ี  14 พฤศจิกายน 2567 

เรื่อง ค าอธิบายและวิเคราะห์ของฝ่ายจัดการส าหรับผลการด าเนินงาน ส าหรับรอบระยะเวลาสามเดือนและเก้าเดือน สิ้นสุดวันที่        
30 กันยายน 2567 

เรียน กรรมการและผู้จัดการ 
 ตลาดหลักทรัพยแ์ห่งประเทศไทย 

 บริษัท สีเดลต้า จ ากัด (มหาชน) (“บริษัท”) ขอเรียนช้ีแจงผลการด าเนินงานของบริษัทฯ ส าหรับผลการด าเนินงานงวด 3 เดือนและ 
9 เดือน สิ้นสุดวันท่ี 30 กันยายน  2567  โดยมีรายละเอียดดังนี้ 

ส าหรับผลการด าเนินงานส าหรับงวด 3 เดือน 

ผลการด าเนินงานส าหรับ 3 เดือน ไตรมาส 3 ปี 2567 และปี 2566 
 
งบก าไรขาดทุน 

  (หน่วย : ล้านบาท) 
 งวด 3 เดือน  เปลี่ยนแปลง 
 ปี 2566 ปี 2567 จ านวน ร้อยละ 

รายได้จากการขายและการบริการ 237.0 152.2 (84.8) (35.8) 
ต้นทุนขายและบริการ 156.2 115.5 (40.7) (26.1) 

ก าไรขั้นต้น 80.8 36.7 (44.1) (54.6) 

อัตราก าไรขั้นต้น (ร้อยละ) 34.1 24.1 (10.0) (41.0) 

รายได้อื่น 0.8 0.1 (0.7) (87.5) 
ค่าใช้จ่ายในการขาย 69.1 61.0 (8.1) (11.7) 
ค่าใช้จ่ายในการบริหาร 18.7 17.3 (1.4) (7.5) 
ต้นทุนทางการเงิน 1.8 4.4 2.6 144.4 
ส่วนแบ่งก าไร(ขาดทุน)ของบริษัทร่วมที่ใช้วิธีส่วนได้เสีย 2.2 0.7 (1.5) (68.2) 
ค่าใช้จ่ายภาษีเงินได้ (0.4) (0.6) (0.2) (50.0) 

ก าไรส าหรับงวด (5.4) (44.6) (39.2) (725.9) 

(ขาดทุน)  สว่นที่เป็นของผู้มีส่วนได้เสียที่ไม่ มีอ านาจควบคุมของ
บริษัทย่อย 

(0.4) (0.6) 
 

(0.2) 
 

(50.0) 

ก าไรส่วนที่เป็นของผู้ถือหุ้นของบริษัท ฯ (4.9) (43.9) (39.0) (795.9) 

อัตราก าไรสุทธิ (ร้อยละ) (2.1) (28.9) (26.8) (1,276.2) 

ก าไรสุทธิต่อหุ้น (บาท) (0.02) (0.19) (0.17) (850.00) 
 
 

 
 



 

หน้า 2 

ผลการด าเนินงานส าหรับ 3 เดือน  ปี 2567 และปี 2566 
 

รายได้จากการขายและบริการแบ่งตามประเภทสินค้า 
 

    (หน่วย : ล้านบาท) 
 งวด 3 เดือน  งวด 3 เดือน  

 ปี 2566 % ปี 2567 % 

สินค้าคุณภาพพิเศษ 57.6 24.3 50.0 32.8 
อัตราการเติบโต (ร้อยละ) -  (13.2)  

สินค้าคุณภาพสูง 109.2 46.1 40.5 26.6 
อัตราการเติบโต (ร้อยละ) -  (62.9)  

สินค้าคุณภาพคุ้มค่า 70.2 29.6 61.7 40.6 
อัตราการเติบโต (ร้อยละ) -  (12.1)  

รายได้จากการขายและบริการ 237.0 100.0 152.2 100.0 
อัตราการเติบโต (ร้อยละ) -  (35.8)  

รายได้จากการขายและการให้บริการ 
ส าหรับรอบระยะเวลาสามเดือน สิ้นสุดวันที่ 30 กันยายน 2566 และ 2567  บริษัทฯและบริษัทย่อยมีรายได้จากการขายและบริการสุทธิ 
237.0  ล้านบาท และ 152.2 ล้านบาท ตามล าดับ โดยรายได้ลดลงจ านวน 84.8 ล้านบาท ลดลงร้อยละ 35.8 โดยมีสาเหตุหลักจาก ภาวะ
ตลาดที่ถดถอยในตลาดอสังหาริมทรัพย์และภาวะน ้าท่วมในหลายพื้นที่ ส่งผลให้ปริมาณการขายสีลดลง ประกอบกับบริษัทในตลาดสีมีการ
แข่งขันด้านราคาและส่งเสริมการขายที่รุนแรงมากขึ้น ส่งผลให้ราคาขายเฉลี่ยต ่าลง  

ในส่วนของสัดส่วนรายได้ตามผลิตภัณฑ์ในงวด 3 เดือนของปี 2567 บริษัทฯและบริษัทย่อยมีรายได้จากการขายและบริการสุทธิมา
จากสินค้าคุณภาพพิเศษ สินค้าคุณภาพสูง และสินค้าคุณภาพคุ้มค่าในสัดส่วนร้อยละ 32.8 ร้อยละ 26.6 และร้อยละ 40.6 ตามล าดับ  โดย
สัดส่วนรายได้ตามผลิตภัณฑ์ที่เปลี่ยนแปลงไปเป็นผลมาจากการปรับกลยุทธ์การขายช่ัวคราวเพื่อให้สอดคล้องกับสภาพเศรษฐกิจในปัจจุบัน  

ก าไรขั้นต้น 
ส าหรับรอบระยะเวลาสามเดือน สิ้นสุดวันที่ 30 กันยายน 2566 และ 2567  บริษัทฯและบริษัทย่อย มีก าไรขั้นต้น  80.8 ล้านบาท    และ 
36.7 ล้านบาท ตามล าดับ คิดเป็นอัตราก าไรขั้นต้นเท่ากับร้อยละ 34.1 และ ร้อยละ 24.1 ตามล าดับ โดยอัตราก าไรขั้นต้นของบริษัทฯ ลดลง
โดยมีสาเหตุหลักจากการแข่งขันด้านราคาและการส่งเสริมการขายที่รุนแรงมากข้ึน   ประกอบกับการปรับสัดส่วนการขายสินค้าช่ัวคราวเพื่อ
รองรับกับสภาวะเศรษฐกิจในปัจจุบัน  

รายได้อื่น 
ส าหรับรอบระยะเวลาสามเดือน สิ้นสุดวันท่ี 30 กันยายน 2566 และ 2567  บริษัทฯและบริษัทย่อย บริษัทฯและบริษัทย่อย มีรายได้อื่น 0.8 
ล้านบาท และ 0.1 ล้านบาท ลดลง (0.5) ล้านบาท ลดลงร้อยละ 87.5   
 
 
 
 



 

หน้า 3 

ค่าใช้จ่ายในการขายและบริหาร 
ส าหรับรอบระยะเวลาสามเดือน สิ้นสุดวันที่ 30 กันยายน 2566 และ 2567  บริษัทฯและบริษัทย่อยมีค่าใช้จ่ายในการขายและบริหาร 87.8 
ล้านบาท และ 78.3 ล้านบาท ตามล าดับ โดยมีค่าใช้จ่ายลดลง (9.5) ล้านบาท ลดลงร้อยละ (10.8) โดยมีสาเหตุหลักจากการส ารองหนี้สงสัย
จะสูญลดลง 5.0 ล้านบาท  
 

ก าไรสุทธิ 
ส าหรับรอบระยะเวลาสามเดือน สิ้นสุดวันที่ 30 กันยายน 2566 และ 2567  บริษัทฯและบริษัทย่อยมีก าไร(ขาดทุน) สุทธิ (5.4) ล้านบาท 
และ (44.6) ล้านบาท ตามล าดับ   ก าไรสุทธิลดลง (39.2) ล้านบาท ลดลงร้อยละ (725.9)  โดยมีสาเหตุหลักจากยอดขายและอัตราก าไร
ขั้นต้นที่ลดลงจากสภาวเศรษฐกิจท่ีถดถอย และการแข่งขันที่รุนแรงข้ึน  
 

จากผลประกอบการในไตรมาสนี้ดังท่ีกล่าวไว้ข้างต้น ในด้านการขายทางบริษัทได้มีการปรับกลยุทธ์ทางธุรกิจเพื่อรองรับกับสถานการณ์ตลาด
ในปัจจุบัน โดยในด้านกลยุทธ์การเพิ่มยอดขาย บริษัทจะเน้นการท า CRM เพื่อกระชับความสัมพันธ์กับลูกค้าเก่าและใหม่ ในด้านของกลยุทธ์
การลดค่าใช้จ่าย บริษัทจะเน้นการเพิ่มประสิทธิการใช้งานสินทรัพย์ ไม่ว่าจะเป็นด้านทรัพยากรบุคคล เช่น พนักงาน PC หรือ พนักงานขาย 
ซึ่งส่วนนี้จะลดค่าใช้จ่ายในการด้านบุคลากรได้ โดยจะเห็นได้ว่าในไตรมาสนี้เราสามารถควบคุมการเติบโตของค่าใช้จ่ายในส่วนนี้ได้ 
นอกจากนี้ทางบริษัทจะเพิ่มประสิทธิภาพในการใช้เครื่องจักรการผลิต เพื่อลดต้นทุนการผลิตให้ต ่าลงและได้ % GP ที่ดีขึ้น ซึ่งจากกลยุทธ์
ข้างต้นฝ่ายบริษัทเชื่อมั่นว่าจะสามารถผลักดันให้ผลประกอบการของบริษัทดีขึ้นได้ 
 
  

งบก าไรขาดทุน 
  (หน่วย : ล้านบาท) 
 งวด 9 เดือน  เปลี่ยนแปลง 
 ปี 2566 ปี 2567 จ านวน ร้อยละ 

รายได้จากการขายและการบริการ 745.0 545.8 (199.2) (26.7) 
ต้นทุนขายและบริการ 467.0 397.8 (69.2) (14.8) 

ก าไรขั้นต้น 278.0 148.0 (130.9) (46.8) 

อัตราก าไรขั้นต้น (ร้อยละ) 37.3 27.1 (10.2) (27.3) 

รายได้อื่น 4.2 2.9 (1.3) (31.0) 
ค่าใช้จ่ายในการขาย 204.4 201.8 (2.6) (1.3) 
ค่าใช้จ่ายในการบริหาร 50.8 58.6 (7.8) (15.4) 
ต้นทุนทางการเงิน 5.1 11.1 6.0 117.6 
ส่วนแบ่งก าไร(ขาดทุน)ของบริษัทร่วมที่ใช้วิธีส่วนได้เสีย 3.2 1.2 (2.0) (62.5) 
ค่าใช้จ่ายภาษีเงินได้ 7.9 (2.1) (10.3) (130.4) 

ก าไรส าหรับงวด 17.3 (117.3) (134.6) (778.1) 

(ขาดทุน)  สว่นที่เป็นของผู้มีส่วนได้เสียที่ไม่ มีอ านาจควบคุมของ
บริษัทย่อย 

(0.7) (1.0) 
 

(0.3) 
 

(42.9) 

ก าไรส่วนที่เป็นของผู้ถือหุ้นของบริษัท ฯ 18.0 (116.3) (134.3) (746.1) 

อัตราก าไรสุทธิ (ร้อยละ) 2.4 (21.3) (23.7) (987.5) 

ก าไรสุทธิต่อหุ้น (บาท) 0.08 (0.50) (0.58) (725.00) 



 

หน้า 4 

รายได้จากการขายและบริการแบ่งตามประเภทสินค้า 
 

    (หน่วย : ล้านบาท) 
 งวด 9 เดือน  งวด 9 เดือน  

 ปี 2566 % ปี 2567 % 

สินค้าคุณภาพพิเศษ 250.8 33.7 187.2 34.1 
อัตราการเติบโต (ร้อยละ) -  (25.4)  

สินค้าคุณภาพสูง 280.2 37.6 157.0 28.6 
อัตราการเติบโต (ร้อยละ) -  (43.9)  

สินค้าคุณภาพคุ้มค่า 214.1 28.7 204.6 37.4 
อัตราการเติบโต (ร้อยละ) -  (4.4)  

รายได้จากการขายและบริการ 745.1 100.0 548.8 100.0 
อัตราการเติบโต (ร้อยละ) -  (26.4)  

รายได้จากการขายและการให้บริการ 
ส าหรับรอบระยะเวลาเก้าเดือน สิ้นสุดวันที่ 30 กันยายน 2566 และ 2567  บริษัทฯและบริษัทย่อยมีรายได้จากการขายและบริการสุทธิ 
745.0  ล้านบาท และ 545.8 ล้านบาท ตามล าดับ โดยรายได้ลดลงจ านวน (199.2) ล้านบาท ลดลงร้อยละ (26.7) โดยมีสาเหตุหลักจาก 
ภาวะตลาดที่ถดถอยส่งผลให้ปริมาณการขายสีลดลง ประกอบกับบริษัทในตลาดสี มีการแข่งขันด้านราคาและส่งเสริมการขายที่รุนแรงมาก
ขึ้น ส่งผลให้ราคาขายเฉลี่ยต ่าลง 

ในส่วนของสัดส่วนรายได้ตามผลิตภัณฑ์ในงวด 9 เดือนของปี 2567 บริษัทฯและบริษัทย่อยมีรายได้จากการขายและบริการสุทธิมา
จากสินค้าคุณภาพพิเศษ สินค้าคุณภาพสูง และสินค้าคุณภาพคุ้มค่าในสัดส่วนร้อยละ 34.1 ร้อยละ 28.6 และร้อยละ 37.4 ตามล าดับ  โดย
สัดส่วนรายได้ตามผลิตภัณฑ์ที่เปลี่ยนแปลงไปเป็นผลมาจากการปรับกลยุทธ์การขายช่ัวคราวเพื่อให้สอดคล้องกับสภาพเศรษฐกิจในปัจจุบัน  

ก าไรขั้นต้น 
ส าหรับรอบระยะเวลเก้าเดือน สิ้นสุดวันที่ 30 กันยายน 2566 และ 2567  บริษัทฯและบริษัทย่อย มีก าไรขั้นต้น  278.0 ล้านบาท     และ 
148.0 ล้านบาท ตามล าดับ คิดเป็นอัตราก าไรขั้นต้นเท่ากับร้อยละ 37.3 และ ร้อยละ 27.1 ตามล าดับ โดยอัตราก าไรขั้นต้นของบริษัทฯ 
ลดลงโดยมีสาเหตุหลักจากการแข่งขันด้านราคาและการส่งเสริมการขายที่รุนแรงมากขึ้น   ประกอบกับการปรับสัดส่วนการขายสินค้า
ช่ัวคราวเพื่อรองรับกับสภาวะเศรษฐกิจในปัจจุบัน  

รายได้อื่น 
ส าหรับรอบระยะเวลาเก้าเดือน สิ้นสุดวันท่ี 30 กันยายน 2566 และ 2567 บริษัทฯและบริษัทย่อย มีรายได้อื่น 4.2 ล้านบาท และ 2.9 ล้าน
บาท ลดลง (1.3) ล้านบาท ลดลงร้อยละ (31.0)   
 
ค่าใช้จ่ายในการขายและบริหาร 
ส าหรับรอบระยะเวลาเก้าเดือน สิ้นสุดวันที่ 30 กันยายน 2566 และ 2567  บริษัทฯและบริษัทย่อย มีค่าใช้จ่ายในการขายและบริหาร  
255.2 ล้านบาท และ 260.4 ล้านบาท ตามล าดับ โดยมีค่าใช้จ่ายเพิ่มขึ้น 5.2 ล้านบาท เพิ่มขึ้นร้อยละ 2.0 โดยมีสาเหตุหลักจากการ         
ตั้งส ารองหนี้สงสัยจะสูญเพิ่มขึ้น 7.0 ล้านบาท  



 

หน้า 5 

ก าไรสุทธิ 
ส าหรับรอบระยะเวลาเก้าเดือน สิ้นสุดวันที่ 30 กันยายน 2566 และ 2567  บริษัทฯและบริษัทย่อย มีก าไร(ขาดทุน) สุทธิ 17.3 ล้านบาท 
และ (117.3) ล้านบาท ตามล าดับ   ก าไรสุทธิลดลง (134.6) ล้านบาท ลดลงร้อยละ (778.1)  โดยมีสาเหตุหลักจากยอดขายและอัตราก าไร
ขั้นต้นที่ลดลงจากสภาวเศรษฐกิจที่ถดถอย และการแข่งขันที่รุนแรงขึ้น ประกอบกับค่าใช้จ่ายที่สูงขึ้นจากการตั้งส ารองหนี้สงสัยจะสูญ และ
ค่าใช้จ่ายจากการลงทุนในการปรับโครงสร้างครั้งใหญ่เพื่อรองรับการเจริญเติบโตของบริษัทฯ ในอนาคต 
 

จากผลประกอบการในไตรมาสนี้ดังท่ีกล่าวไว้ข้างต้น ในด้านของยอดขาย ทางบริษัทได้มีการปรับกลยุทธ์ทางธุรกิจเพื่อรองรับกับสถานการณ์
ตลาดในปัจจุบัน โดยในด้านกลยุทธ์การเพิ่มยอดขาย บริษัทจะเน้นการท า CRM เพื่อกระชับความสัมพันธ์กับลูกค้าเก่าและใหม่  ในด้านของ
กลยุทธ์การลดค่าใช้จ่าย บริษัทจะเน้นการเพิ่มประสิทธิการใช้งานสินทรัพย์ ไม่ว่าจะเป็นด้านทรัพยากรบุคคล  เช่น พนักงาน PC หรือ 
พนักงานขาย ซึ่งส่วนน้ีจะลดค่าใช้จ่ายในการด้านบุคลากรได้  รวมถึงเพิ่มประสิทธิภาพในการใช้เครื่องจักรการผลิต เพื่อลดต้นทุนการผลิตให้
ต ่าลงและได้ % GP ที่ดีขึ้น ซึ่งจากกลยุทธ์ข้างต้นฝ่ายบริษัทเชื่อมั่นว่าจะสามารถผลักดันให้ผลประกอบการของบริษัทดีขึ้นได้ 
 
 

 

   (หน่วย : ล้านบาท) 

งบแสดงฐานะทางการเงิน 
ณ วันที่  

31 ธันวาคม 2566 
ณ วันที่  

30 กันยายน 2567 
เปลี่ยนแปลง 

จ านวน ร้อยละ 

สินทรัพย์รวม 1,228.4 1,100.4 (128.0) (10.4) 
หนี้สินรวม 598.8 587.9 (10.9) (1.8) 
ส่วนของผู้ถือหุ้น 629.6 512.5 (117.1) (18.6) 

อัตราส่วนหนี้สินต่อผู้ถอืหุ้น (D/E) (เท่า) 0.9 1.1 0.2 22.2 

สินทรัพย์ 
ณ 30 กันยายน 2567 บริษัทฯและบริษัทย่อยมีสินทรัพย์รวมเท่ากับ 1,100.4 ล้านบาท ลดลงจากสินทรัพย์รวม ณ 31 ธันวาคม 2566 
จ านวน 128.0 ล้านบาท มีสาเหตุหลักมาจาก 
 

▪ การลดลงของเงินสดและรายการเทียบเท่าเงินสดจ านวน 2.3 ล้านบาท 
▪ การลดลงของลูกหนี้การค้าและลูกหนี้หมุนเวียนอ่ืนจ านวน 141.7 ล้านบาท อันเป็นผลมาจากการลดลงของยอดขาย 
▪ การลดลงของสินค้าคงเหลือจ านวน 5.5 ล้านบาท  
▪ การเพิ่มขึ้นของที่ดิน อาคารและอุปกรณ์จ านวน 32.0 ล้านบาท อันเป็นผลมาจากการเพิ่มขึ้นของเงินลงทุนในอสังหาริมทรัพย์ 22.0 

ล้านบาท และ การจัดท าระบบ CRM ของลูกค้าตามกลยุทธ์ของบริษัท จ านวน 10.0 ล้านบาท 

หนี้สิน 
ณ 30 กันยายน 2567 บริษัทฯ และบริษัทย่อยมีหนี้สินรวมเท่ากับ 587.9 ล้านบาท ลดลงจาก ณ 31 ธันวาคม 2566 จ านวน  10.9 ล้านบาท 
ลดงร้อยละ 1.8 มีสาเหตุหลักมาจาก 
▪ การเพิ่มขึ้นของเงินเบิกเกินบัญชีและเงินกู้ยืมจากสถาบันการเงินจ านวน 92.0 ล้านบาท 
▪ การลดลงของเจ้าหนี้การค้าและค่าใช้จ่ายค้างจ่ายจ านวน 103.4 ล้านบาท  

 



 

หน้า 6 

ส่วนของผู้ถือหุ้น 
ณ วันที่ 30 กันยายน 2567 บริษัทฯและบริษัทย่อยมีส่วนของผู้ถือหุ้นเท่ากับ 512.5 ล้านบาท ลดลงจาก ณ 31 ธันวาคม 2566 จ านวน 
117.1 ล้านบาท ลดลงร้อยละ 18.6  มีสาเหตุหลักจากการลดลงของก าไรสะสมที่ยังไม่ได้จัดสรร  

 

อัตราส่วนหนี้สินต่อส่วนของผู้ถือหุ้น 
 

ณ วันที่ 30 กันยายน 2567 เทียบกับงวดปีสิ้นสุดวันที่ 31 ธันวาคม 2566 บริษัทฯและบริษัทย่อย อัตราส่วนหนี้สินต่อส่วนของผู้ถือหุ้น     
1.1 เท่าและ 0.9 เท่า ตามล าดับ 
 
 
 
 

ขอแสดงความนับถือ 
 

________________________________ 
(นายอรรถพล ตั้งคารวคณุ) 

ประธานเจา้หน้าท่ีบริหารสายงานบัญชีและการเงิน 
บริษัท สีเดลต้า จ ากดั (มหาชน) 

 


